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Entretien avec Nezha Lahrichi

Présidente-directrice générale de la Société marocaine d’assurance a I’exportation (SMAEX)

«La crise a bien montre que le rlsque
zéro n'existe pas» .

Selon Nezha Lahrichi, en 2010 les capitaux assurés ont augmenté
de 16,7% par rapport a 2009 et de 13,4% par rapport a 2008.
Dans cet entretien, elle fait le bilan de la SMAEX et annonce

les perspectives de cette société.
ng): recueillis
par Dounia Mounadi

ALM : Comment se présente le bilan
2010 de la SMAEX ?

Nezha Lahrichi : Apres la zone de turbu-
lences de deux années, les activités repren-
nent avec le rétablissement progressif de
I’économie mondiale. La SMAEX a enre-
gistré une forte demande de couverture
de I’ordre de 6 milliards de dirhams, soit
un besoin de protection historiq;

Vous venez de signer récemment une
convention avec le conseil régional de
I’Ordre des experts-comptables de
Casablanca. Pouvez-vous nous éclairer
dessus?

Nous avons signé une convention avec
I"Ordre des experts-comptables parce que
nos missions se croisent dans le sens de la

€levé. Celui-ci s’explique par la percep-
tion de I'utilité de I’assurance-crédit qui
permet de se couvrir contre le risque de
non-paiement des créances commerciales
sur les clients étrangers. La crise a bien
montré que le risque zéro n’existe pas et
que des entreprises peuvent

prestigieuses
faire faillite. Ainsi, les capitaux assurés
ont, amsi, augmenté de 16,7% par rapport
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Comment évolue le secteur de I'assu-
rance a Pexportation au Maroc ?
Deux éléments sont & préciser pour appré-
cier le secteur de I"assurance a 'exporta-
tion. Le premier est qu’il faut se référer,
mpmalavahrdsecpumwhs.
mais A celle des exportations assurables.
Cela suppose la prise en considération
des exportations réelles aprés déduc-
uondmadnuss:onstempotamavece(
sans Celles-ci représentent, a
grands traits, prés de 70% des exporta-
tions totales. Ensuite, il faut retrancher les
échanges entre filiales et sociétés meres,
les paiements au comptant et les exporta-
m&mmmmm
admissions pour la fabrication
des produits dérivés, engrais et acide phos-
phorique. C'est pour dire que les expor-
tations assurables constituent un marché
plutdt restreint mais appelé a se déve-
loppa'aveclﬁeﬁetsanendmdesdlﬂ‘é
rents plans sectoriels. Il faut souhaiter que
loﬁleexp(mbleévemroompmeplusde
valeur ajoutée que celle d’aujourd’hui. Le
second €lément conceme la structure de
notre tissu productif composée en grande
majorité de PME qui ne disposent pas
de I’encadrement nécessaire pour sous-
cmemlepohced’assummecrédnplu!m
compliquée et qui ont du mal a sortir des
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i la SMAEX a lancé un produit
mmphﬁédédléehlaPMEpmnlmouvnr
les portes de I'international et démocra-
tiser Iaccés a I"assurance-crédit.

garde de la pérennité des entreprises
dont ils sont les meilleurs conseillers. En
effet, le poids du poste client de I'entre-
prise dans le total du bilan est important, il
approche les 40% et a donc besoin d’étre
sécurisé pour éviter que les impayés

ne mettent en péril I’entreprise et ses |

employés. Avant de signer la convention,
nous avons organisé un séminaire de
sensibilisation avec I'Ordre des

comptables pour rappeler I'intérét du

la maitrise du risque client qui passe par
sa couverture. C’est dans ce cadre que_la
SMAEX offre une gamme de produits

La SMAEX a enregistré une

forte demande de couverture

de l'ordre de 6 milliards de
dirhams, soit un besoin de
protection historiquement élevé.

d’assurance 2 l'expona!.ion qui couvre
le nsque commercial & court terme mais
aussi, ce que le marché ne couvre pas, &
savotrlansqmpolmqws.lecréduh

Quelles sont vos perspectives chiffrées
pour 2011?

Nos perspectives chiffrées dépendent
de la demande adressée au Maroc et du
comportement du commerce interna-
tional qui connait des sur-réactions, a la
hausse comme 2 la baisse, par rapport
aux variations de I’activité. En effet, sa
forte chute de 12% en 2009 pour un recul
de la croissance économique de 2,4% a
étémmapeeenZOlOOuﬂamuouvéson
niveau d’avant crise. Autrement dit, la
prévision d’augmentation des capitaux
assurés se situe dans une fourchette de 10

a 15% compte tenu des &
secouent le monde et qui font augmenter
le risque-pays qui s’est détérioré méme
dans les pays européens. D’ailleurs, il y a
une convergence des notes attribuées aux
pays avancés et aux pays émergents. Le

qui pr

intemps sur le plan politique est un hiver
smleplanéwnomlqueconmwl illustre le
cas tunisien, a court terme hemeusemem,
car a moyen et long terme, les
sont meilleures si la démocratisation tient
ses promesses. ll
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